ENERGIMYNDIGHETENS
TEKNIKUPPHANDLINGAR

Teknikupphandling dr
en metod for att sporra
producenter att ta fram
mer energieffektiva och
ddrmed miljovdnligare

produkter och systemlos-
ningar. Pad sa sdtt drivs
utvecklingen framdat i mer
miljovinlig, hallbar
riktning.

@Energimyndigheten

Energimyndigheten tar i samverkan
med olika marknadsaktorer det forsta
initiativet och bestéller en forstudie
for att undersoka vilka mojligheter en
viss produkt har att forbéttras. Finns
potential och intresse fran markna-
den for forbattringar utlyses en tév-
ling — en anbudsupphandling — av en
bestéllargrupp, som ocksa kan garan-
tera att kopa ett visst antal av den nya
produkten.

Mellan 1990 och 2005 har Energi-
myndigheten deltagit i sammanlagt 55
teknikupphandlingar. Upphandlingarna
har 6kat engagemanget hos bade bestl-
lare och tillverkare och nya kontaktnt
har skapats.

Teknikupphandling 4r en anbuds-
process som ska stimulera och skynda
pé utvecklingen av ny, energieffektiv
teknik. Upphandlingen blir ett styrme-
del for att borja en marknadsomstéll-
ning mot nya produkter, system och
processer. Men det récker inte med att
ta fram tekniken. Utvecklingen méste
foljas upp av en rad atgérder for att den
nya produkten ska spridas och anvén-
das. God marknadskédnnedom och goda
marknadskontakter dr darfor nddvan-
diga.

Bestillargruppen diskuterar

Energimyndigheten tar i samverkan
med marknadsaktorer initiativ till en
upphandling och samlar en bestéllar-
grupp for att diskutera ldmpliga pro-

dukter att utveckla och vilka krav som
kan stéllas. Dérefter bestiller och finan-
sierar Energimyndigheten en forstudie
for att ta reda pa om det finns potential
till forbattringar. Ofta 4r det en konsult
som gor forstudien for att utreda hur
stor potentialen &r och om det dr nagon
idé att ga vidare.

I bestéllargruppen samlas en rad
aktorer som bildar en stark intres-
segrupp. Deras kopataganden pa-
verkar tillverkarna, som & sin sida
far mojlighet att nd nya marknader.
Bestillargruppen bestar av industrin,
fastighetsdgare, sméhusdgare eller
andra avndmare, beroende pa typ av
produkt.

Gruppen stéller samman en krav-
specifikation 6ver de funktioner som
ska forbittras, till exempel energi-
prestanda, sdkerhet och anvéndar-
vénlighet. Det finns bade skall-krav
och bor-krav i specifikationen. Skall-
kraven maste uppfyllas for att pro-
dukten ska kunna utses till vinnare,
medan bor-kraven ger en extra posi-
tiv bedomning.

Svérigheten &r att avvdga kraven
sa att de varken blir for svara eller for
litta. Ar de for svéra finns det risk for
att tillverkaren misslyckas.

Kravspecifikationen skickas ut i
en Oppen upphandling till alla som
har mgjlighet att producera produk-
ten eller systemet.



En eller flera vinnare

De producenter som vill delta svarar.
Uppfyller de kraven far de en forlangd
tid pé sig att utveckla en prototyp pa
anbudet. Det dr sedan bestéllargrup-
pen, eller en av bestéllargruppen ut-
sedd jury, som utvirderar bidragen
tillsammans med Energimyndighe-
ten. Vinnaren utses efter hur manga
av skall- och bor-kraven som proto-
typen uppfyller och hur den klarat sig
i simuleringar, laboratorie- och falt-
mitningar. Flera vinnare kan utses
om de har likvirdiga forslag eller har
uppfyllt kraven lika bra. Energimyn-
digheten kan vara med och finansiera
hélften av kostnaderna under hela
teknikupphandlingen.

Vinnaren eller vinnarna far dels
dran, dels kan de f4 ett pris som bestar
av en summa pengar. De kan ocksa fa
en bestdllning pa ett antal produkter
fran bestéllargruppen. Energimyndig-
heten kan dé ge ett investeringsstod
till den forsta serien som produceras

@Energimyndighefen

hos den vinnande tillverkaren.

Tillverkaren kan dérmed starta
tillverkningen med ett visst antal ga-
ranterade kopare eller med stod fran
Energimyndigheten. Den nya tekni-
ken far pa sa sétt en battre introduk-
tion och en snabbare spridning pa
marknaden.

Ofta dr det inte helt nya produk-
ter som deltar och vinner, utan mo-
difieringar av en produkt som redan
finns.

EU:s hela marknad
Upphandlingen gor att utvecklingen
drivs framét och ny teknik utveck-
las snabbare én den annars skulle ha
gjort. Den forbéttrade produkten spri-
der ringar pa vattnet — andra tillver-
kare anpassar sina produkter for att
hianga med i utvecklingen. Bransch-
standarden forbattras liksom kunska-
pen. Samspelet mellan olika grupper
av aktdrer okar och effektivare pro-
dukter efterfragas.

Det dr inte bara Sverige som till-
lampar teknikupphandling. Mycket
arbete pagér ocksa pd EU-niv4, efter-
som det finns en gemensam marknad
inom EU.

Exempel pa framgangsrika tek-
nikupphandlingar ar kylar och frysar
som uppnétt betydligt béttre energi-
prestanda. Den nya tekniken spred
sig snabbt till storre delen av sorti-
mentet. Aven for fonster med mindre
varmeforluster har branschstandar-
den forbattrats, liksom for ventila-
tionsaggregat for lokaler.

2006 arbetar bestéllargrupper med
bland annat pelletsforvaring for sma-
hus.
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